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L es jeunes investisseurs affichent beaucoup 
d’enthousiasme quant à la gestion de leur patri-
moine familial mais manquent malgré tout d’ex-

périence et ne sont pas toujours en mesure d’évaluer 
les tenants et aboutissants des mécanismes financiers, 
avec tous les risques que cela comporte. En ce sens, 
beaucoup font appel à des professionnels comme 
Monrey SA afin de mieux comprendre les rouages de 
la finance et être en mesure, à terme, et s’ils le désirent, 
de gérer leurs actifs de manière autonome, sécuritaire 
et rationnelle. Pour bien investir, il est en effet primor-
dial de s’affranchir des aspects émotionnels. En cela, 
les gérants de Monrey SA jouent pleinement leur rôle. 

Une approche moderne
Accréditée par l’Autorité fédérale des marchés 
financiers (FINMA), cette société basée à Genève 
fournit des prestations de Conseil sur les questions 
patrimoniales (y compris sur des questions philan-
thropiques) et de services dans la gestion d’actifs et de 
portefeuilles. Elle s’adresse à une clientèle privée, pro-
fessionnelle et institutionnelle. Elle cible surtout les 
jeunes générations qui trouvent en elle le partenaire 
idéal pour des investissements respectueux et progres-
sifs sur fond de pédagogie financière, d’autant que les 
jeunes s’avèrent plus sensibles aux investissements res-
ponsables qui intègrent des critères environnementaux, 
sociaux et de gouvernance (sustainability, ISR, ESG). 
Ils veulent donner du sens à leurs investissements.

Un acteur innovant
L’important, nous confie Hubert de Montesquiou, 
c’est de connaître et de comprendre chacun de nos 
clients. « Nous prenons en compte leur environnement 
familial, leurs attentes, leurs objectifs et leur aversion 
au risque afin de leur proposer des services et des pres-
tations adaptés à leurs projets à court, moyen et long 
terme. Nous mettons en exergue la complémentarité 
de notre binôme d’associés-gérants pour insuffler deux 
approches, sensibilités et expertises différentes afin 
de favoriser des solutions novatrices et singulières. »

Un accompagnement pérenne
Le chemin sera nécessairement jalonné d’étapes 
comme la constitution d’une cellule familiale, 
l’acquisition d’une résidence principale, la pré-
paration de la retraite ou la transmission. Pour 
certains, il peut s’agir d’une quête existentielle 
différente ou atypique. C’est surtout dans l’anti-
cipation que le jeune adulte trouvera son intérêt à 
se projeter dans l’avenir car une épargne anticipée 
et organisée garantit sa pleine réalisation sur un 
horizon à long terme. Forte de son expérience, 
l’équipe de Monrey SA est à même d’accompagner 
chacun sur son chemin de vie, d’entretenir et de 
faire fructifier son patrimoine dans l’apophtegme 
de ce qu’elle nomme « Value for generation ». 

Une réflexion holistique
L’indéfectible engagement envers ses clients est motivé 
par une éthique solide et une stratégie concertée. Il 
s’agit, nous fait comprendre Anne Reinach Droissart, 
« d’une approche globale, ambitieuse et évolutive basée 
sur la connaissance du client, l’analyse patrimoniale, 
la planification financière et l’accompagnement. A ce 
titre, ajoute-t-elle, nous travaillons sur une approche 
en quatre axes, en mettant l’accent sur celui de la 
prévoyance qui, outre le fait de protéger la famille, offre 
des avantages fiscaux significatifs. » Le choix d’une 
diversification des actifs peut d’ailleurs s’avérer judicieux 
notamment pour minimiser l’impact de la fiscalité. 
Ainsi, il est possible d’imaginer que tous les revenus 
non utilisés pour les besoins courants soient placés 

dans différents portefeuilles, avec des taux d’imposition 
variables selon leur nature. Cela nécessite une planifi-
cation financière méticuleuse et une vision éclairée des 
mécanismes fiscaux, souvent abscons pour le profane.

Valoriser la gouvernance familiale
Lorsque l’on aborde les questions de transmission, on 
pense généralement aux aspects financiers alors que 
le sujet est bien plus vaste qu’il n’y paraît. Monrey 
SA est particulièrement sensible, tout comme la 
plupart de ses clients, à la transmission de l’identité 
et des valeurs généalogiques. Planifier une succes-
sion, c’est se donner la chance de maintenir une 
cohésion familiale auprès des générations futures. 
Il s’agit d’une approche systémique de l’héritage. 
Monrey SA se fixe comme objectif de faire émer-
ger, par le dialogue, la réflexion et la médiation 
une solution satisfaisante pour toutes les parties. 

Une prospérité vertueuse
« Les investissements fondés sur des valeurs respec-
tueuses, durables et familiales représentent bien plus 
que de simples transactions financières », conclut 
notre binôme d’interlocuteurs. Ils expriment une 
vision d’avenir et un engagement où la prospérité 
repose sur des principes éthiques. A travers ses 
produits, services et prestations, Monrey SA incarne 
ces valeurs. Elle participe à la construction d’un 
monde où la rentabilité coexiste harmonieusement 
avec l’écosystème environnemental, social et familial.  

Texte Emmanuel Viaccoz

Vers une Gestion responsable et engagée ?
Sensibilisée aux questions financières, la jeunesse moderne aborde de plus en plus la gestion patrimoniale par le prisme des investissements alternatifs 

comme les actifs non cotés et les  crypto-monnaies. Eclairage avec Hubert de Montesquiou et Anne Reinach Droissart, co-fondateurs de la société Monrey SA.   


